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C'est par un week-end radieux du début d'octobre qu'a eu lieu le premier marathon de 100
km de Saint-Donat et auguel ont pris part prés de 50 coureurs venus d'un peu partout au
Québec et méme de France. On a noté particuliérement la présence d'un grand coureur
québécois de 76 ans qui a, entre autres, a fait sa marque en parcourant deux fois le Canada
d'un océan i I'autre, devenant ainsi le premier humain des temps modernes a avoir accompli
cet exploit & pied, Il s'agit de Phil Latulippe (2 gauche sur la photo). Seulement 10 autres
I'ont fait, mais dans un seul sens. Phil a parcouru son 100 km de Saint-Donat dans un temps
de 15 hres 46 mn 10 s. A ses cbtés sur la photo, Henri Girault, 59 ans, qui habite un petit
village prés de Poitiers, en France, qui est venu pour 24 heures seulement prendre part au
marathon de Saint-Donat qu'il a complété en 11hres 24 mn 56 s. Pour Henri, retraité de la
SNCF (chemin de fer francais), il s'agissait de son 314e marathon de 100 km. Il participe &
tous ces événements sportifs sur les cing continents. A sa gauche, Claude Quesnel, de St-
André-Avellin, dans I'Qutaouais, qui a complété le tour en 10 hres 07 mn 42 s., et Marie-
Andrée Bureau, de Sherbrooke, qui a complété en 13 hres 47 mn 08 s. Ces deux coureurs se
sont classés premiers chez les hommes et les femmes, toutes catégories. A 'extréme droite,
Robert Garcia, directeur de la course. Deux coureurs locaux ont terminé la course en
premiére position parmi lesparticipants donatiens. Il s'agit de André Monette et Guy Gaudet.
A noter que cette premiére édition du marathon de 100 km de Saint-Donat comportait trois
départs, soit un & 15h00 samedi aprés-midi, un deuxiéme a 22h({ le méme jour, et un
troisiéme a 1h00 dimanche matin. Les organisateurs comptent bien renouveler cet événement
majeur 1'an prochain, et ils ont apprécié le précieux support des bénévoles durant la course
de jour et de nuit tant de Saint-Donat que de Notre-Dame-de-la-Merci. Ces 24 heures de
course se tenaient en plein milieu des Week-Ends des Couleurs de Saint-Donat qui ont attiré
cettz année un nombre record de visiteurs. Pour leur part, deux coureurs en fauteuil roulant,
de Saint-Donat, Victor Deslauriers et Gaétan

r

St-Pierre, ont voulu prendre part a la
rencontre sportive pour venir en aide a la
campagne de financement de la Croix-Rouge
en parcourant 10 km. De plus, plusieurs
jeunes de I'école Sacré-Coeur de Saint-Donat
se sont joints aux marathoniens en courant
une distance de 5 km.

(Protos : Alitude)
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Le cafouillis semble dicter
I'avenir des Quatre Vents

PAR
JEAN LaForRTUNE

Donat s’amplifie de jour en jour. Nous sommes un centre touristique et
vivons par saison, mais les Quatre Vents pour nous, c’est important.”

C’est en ces termes peu équivoques que s’est adressé le maire de Saint-Donat,
M. Yves Paquin, aux quelque 18 administrateurs des Centres jeunesse de Lanau-
diére lors de I’ouverture de la période des questions a la derniére assemblée du
conseil d’administration tenue 2 la Polyvalente des Chutes, a Rawdon, le 21 sep-
tembre.

1l y a plusieurs années que la rumeur publique s’interroge sur 1’avenir des Qua-
tre Vents, centre de réhabilitation pour adolescents en difficulté d’apprentissage et
qui s’est bati une renommée par son taux de réussite. Or dans une lettre en date du
11 septembre dernier, adressée au président du conseil d’administration de la Ré-
gie régionale de la santé et des services sociaux de Lanaudiere, de qui relévent les
Centres jeunesse, et dont ’objet porte sur la cession administrative et financiére
du Centre de réadaptation les Quatre Vents, le minsitre Jean Rochon écrit, entre
autres, ce qui suit: “Le ministére procédera & un transfert budgétaire d’une somme
de 1559 918 § (dollars 1995-1996) puisée & méme le budget du Centre de réadap-
tation Quatre Vents, & compter du ler avril 1996, en faveur des Centres jeunesse
des Laurentides. Il est entendu que les ressources humaines (postes) correspon-
dantes a cette somme seront également transférées sous la responsabilité des Cen-
tres jeunesse des Laurentides.”

¢ P l otre inquiétude sur I’avenir du Centre d’accueil des Quatre Vents 4 Saint-

Suite en page 2
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EDITORIAL

Faites ce que je dis et non ce que je fais

| chat lo-
G iy
Nous

n’entendons que
ces deux mots de
deux syllabes de-
puis quelque
temps a Saint-
Donat. Rappe-
lons les faits.

La Chambre
de commerce fut
la premiére a en glisser un mot et a
soumettire 1’idée. Pas béte du tout
d’acheter chez nous. C’est vrai, quoi!
Protégeons notre économie et notre

gagne-pain.

Quand on parle d’achat local, ¢a
concerne aussi la main d’oeuvre, et
on s’attend naturellement a ce que la
Chambre, tout comme la municipali-
té, montre le bon exemple. On s’ima-
gine, par surcroit, que cette main
d’oeuvre soit 100% pure laine ou, du
moins, majoritaire.

L’automne, tout aussi splendide
qu’il ait pu 1’étre, nous aura démon-
tré le contraire. La plupart des déco-
rations qui orment la rue Principale ont
été réalisées par un groupe d’artisans
de Saint-Jovite. Je n’apprends rien a
personne. Colorées, originales et bel-

les - faut bien 1’avouer quand méme -
ces parures attirent agréablement 1’at-
tention des passants... mais aussi cel-
le des commergants qui se sont siire-
ment dits qu’ils étaient tout aussi ca-
pables d’en réaliser d’aussi belles.
Surtout qu’une bonne partie de la
matiére premiére utilisée avait €t€ ar-
rachée de nos arbres, le long du che-
min Régimbald entre autres. Mais 1a,
chers fleuristes et paysagistes, vous
n’avez eu aucune initiative. Vous
auriez dii depuis tréééés longtemps
soumissionner, méme si aucun appel
d’offre n’a été publié ou du moins une
invitation faite pour soumissionner.

C’est slirement ce qui vous aura été
reproché. C’est inoui, direz-vous,
mais voild, on s’en sort comme on
peut. Tout comme on n’osera pas dire
que le choix était fait depuis long-
temps sur cette compagnie de I’exte-
rieur.

D’aprés plusieurs, on aurait di se
déplacer et proposer aux artisans lo-
caux une collaboration 4 la décoration
du village, au lieu d’attendre qu’ils se
manifestent six mois a 1’avance. Les
rencontrer avant de lancer son dévolu
sur d’autres, faute d’héritiers, aurait
été moins cavalier, plus amical et so-
lidaire. Manifester au moins la pré-

tention d’obtenir les services des gens
d’ici. Ainsi, un “oui” ou un “non”
comme réponse aurait montré la vraie
couleur des gens [aucun rapport avec
la politique actuelle]. Tout le monde
aurait été quitte.

Bah! Oublions le passé et scrutons
plutét 1’avenir. Cette mini-aventure
aura fait surgir une réalité: celle
d’avoir finalement pris conscience de
nos propres capacités. Il vaut mieux
se prendre en main que se faire pren-
dre par la main. Comme ¢a, on sait
ol on s’en va.

- Annie Lafortune

L'OPINION DU LECTEUR

Des
décorations
qui suscitent
I'admiration...
et la
controverse

Depuis quelques
années, plusieurs
municipalités touris-
tiques comme Saint-
Donat accordent
beaucoup d’impor-
tance a4 1’aménage-
ment et 1a décoration
des lieux publics, et
les gens d’affaires
emboitent le pas en
décorant leurs édifi-
ces commerciaux.
Fleurs, arbres de tou-
tes sortes ornent les
résidences privées
augmentant ainsi le
caractére chaleureux
et accueillant d’une
destination.

Certains commer-
gants de la rue Prin-
cipale ont tenté, au fil
du temps, d’amélio-
rer 1’aspect visuel de
leurs fagades afin de
créer une ambiance
de féte lors des

Week-Ends des Cou-
leurs.

L’an dernier, un ef-
fort particulier fut
consenti sans attein-
dre les résultats es-
comptés. Au prin-
temps 95, une ving-
taine de commer-
gants se sont réunis et

ont rencontré M.
Laurent Godon, de

Saint-Jovite, déja
bien connu dans la
région. Ce dernier est
le concepteur des
aménagements de
plusieurs places d’af-
faires de Ste- Agathe,
St-Jovite, du Vieux
Port de Montréal, etc.
Il participe 4 des con-
cours internationaux
de sculpture sur gla-
ce et remporte de
nombreux prix.

M. Laurent Godon
fut officiellement
présenté 4 1’ Assem-
blée générale annuel-
le de la Chambre de
commerce en avril, et
tous les gens présents
furent informés
qu’un projet de déco-
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ration était amorce.
Malgré tout, plu-
sieurs ont été surpris
et ont critiqué le fait
qu’une entreprise de
’extérieur ait été en-
gagée pour réaliser
les décors d’autom-
ne. “Lachat local” a
fait I’objet de nom-
breuses discussions
durant les derméres

semaines. Dans quel-
ques cas, la critique a
été assez virulente.

Il y a lieu de se
questionner sur le dy-
namisme et la com-
munication des gens
d’affaires de Saint-
Donat dans un dos-
sier comme celui-ci.
Aurait-il fallu lancer
unappel d’offre? Les
entreprises intéres-
sées par ’installation
des décors auraient-
elles di démontrer
leur intérét et offrir
directement leurs ser-
vices aux commer-
gants?

Doit-on rappeler
que les animateurs et
groupes de musiciens
engagés par le Week-
End des Couleurs ve-
naient de I’extérieur
jusqu’en 1993 et que
depuis 1’an dernier,
une entreprise dona-
tienne a vu le jour et
a obtenu le contrat
d’animer la rue Prin-

cipale durant tout
I’événement.

Regardons le coté
positif de cette affai-
re: les visiteurs sont
heureux d’admirer
les décors, 1a rue
Principale est en féte
et on constate qu’il y
a peut-étre un cré-
neau intéressant a
exploiter pour une
entreprise donatienne
qui voudrait se lancer
dans I’aménagement
et la décoration des
fagades commercia-
les et lieux publics.

N’oublions pas que
le temps des Fétes
approche a grands
pas et que d’ici quel-
ques semaines, c’est-
a-dire le 15 octobre,
il faudra prendre des
décisions pour les
décorations.

Linvitation est lan-
cée 2 ceux qui sont
intéressés d’offrir
leurs services.

Marcel Gauthier
président
Chambre de
commerce et de
tourisme de St-
Donat
administrateur
Corporation
Week-End des
Couleurs

a
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Pour le maire Paquin, le Centre les Quatre Vents,
originalement mis sur pied avec quatre unités, se re-
trouvera dés avril 1996 avec deux unités, chacune
gérée par un centre administratif distinct, soit Lanau-
diére et Laurentides. “Cela me semble incompréhen-
sible, a dit le maire Paquin en pleine assemblée du
C.A. de Rawdon. Je me demande parfois si je ne vis
pas dans deux mondes”, a soutenu le maire. Il lui
semble que les Centres jeunesse de Lanaudiére et la
Régie régionale ne parlent pas la méme langue. Ce a
quoi le directeur général des Centres jeunesse, M.
Gaston Robert, a ajouté que pour sa part, I'informa-
uion lw parvient trop souvent de rumeurs en haut lieu
plutdt que de sources siires.

Nouvelle fagon d'informer?

M. Robert s’est par ailleurs dit médusé de voir la
‘“nouvelle fagon” d'étre informé, soulignant qu'un
maire est informé de la méme fagon et en méme temps
que lui-méme sur des intentions de grande importan-
ce au niveau gouvernemental.

11 faisait sans doute ici allusion & un communique:

daté du 20 septembre envoyé au maire Paquin par
Mme Jocelyne Caron, déléguée régionale de Lanau-
diére auprés du premier ministre Parizeau. Ce com-
muniqué confirmait que “le gouvernement du Qué-
bec garantit le maintien de deux unités de vie au Cen-
tre jeunesse au Quatre Vents au moins jusqu'au ler
avril 2001".

Mais intervenant toujours en période de questions
a 'assemblée du C.A. du Centre jeunesse, le maire
Paquin y est allé d’une suggestion qui pourrait voir
I"ouverture d’une troisiéme unité au Centre les Qua-
tre Vents 4 I'intention de jeunes garcons de 8 a 12
ans. “Une centaine d’emplois dépendent de ce centre
a Saint-Donat”, a dit le maire. Le directeur Gaston
Robert a admis qu'il s’agissait 14 d’une proposition
intéressante.

‘“On va s"asseoir avec la Régie régionale pour I étu-
dier, surtout que ga touche le Centre St-Joseph, a Jo-
liette, mais 1'échéancier d™une telle décision reste a
venir”, a convenu M. Robert.

Soulignons que les interventions du maire Paquin
a 1’assemblée du conseil des Centres jeunesse a Raw-
don ont été particuliérement appréciées des nombreux
intéressés, pour la plupart attachés au Centre les Qua-
tre Vents, qui s’étaient déplacés pour assister a cette
assemblée qui revétait pour eux une importance bien
particuliére. 0

Signature de l'entente sur

le plan d'action

C’est le 21 septembre
dernier que le président
de la commission de
développement
économique de Saint-
Donat, Yves Ritchie,
signait la lettre
d’entente avec les
représentants du
groupe consell mis sur
pled afin de procéder i
I’étude stratégique et
au plan d’action en vue
de la relance de
I’industrie touristique

i

de Saint-Donat. Le rapport final portant sur ’exécution du programme de développement sera remis fin
février et visera trols catégories de clientéles: les excursionnistes, les villégiateurs et les touristes. Une
réunion publique de consultation & laquelle seront conviés les commercants et Ia population de Saint-
Donat est prévue pour le 20 novembre. Lendrolt reste & déterminer. On voit icl, lors de la signature de
1’entente, de gauche & droite, Frangols de Grandpré, de L.C.T. Groupe consell en loisir, culture et
tourisme; le président de la Commission de développement Yves Ritchie, et Damiel Malo, de Innovaction
loisir et tourisme. Les deux sociétés ont formé un consortium en vue de la mise sur pled d’un commissa-
riat au développement économique et touristique  Saint-Donat.
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Saint-Donat, membre de la CDE Matawinie

Cheres concitoyennes,
Chers concitoyens,

La municipalité de
Saint-Donat est a nou-
veau membre de la
Corporation de déve-
loppement économi-
que de la Matawinie
(CDE Matawinie).

Selon nous, la CDE

Matawinie peut étre
d’une grande utilité
dans le développe-
ment économique de
Saint-Donat. La CDE
Matawinie, en plus de
soutenir les efforts
d’investissements des
entrepreneurs locaux,
représente aussi cha-
que participant, c’est-
a-dire chaque munici-

palité aupres des di-
verses instances gou-
vernementales régio-
nales et suprarégiona-
les. Dans le contexte
actuel ol nos gouver-
nements supérieurs se
sont donné comme
priorite de remettre
entre les mains des ré-
gions les ressources
pour gérer leur propre

développement, le
role des intervenants
en développement de-
vient primordial.

Nous vous invitons
donc a utiliser les ser-
vices de la CDE Ma-
tawinie. Leurs repré-
sentants peuvent vous
aider dans 1’élabora-
tion d'un projet a ca-

Un 46¢ rapport annuel a la Caisse
populaire de Saint-Donat

(JL) - Au terme de
la 46e année financié-
re de la Caisse popu-
laire Desjardins Saint-
Donat de Montcalm,
le président du conseil
d’administration
Etienne Mousseau, a
présenté son rapport
annuel le 26 septem-
bre dernier a la Mai-
son de la culture de
Saint-Donat. Cet exer-
cice annuel avait réu-
ni une quarantaine de
membres qui ont ainsi
pu prendre connais-
sance des résultats des
opérations de leur
Caisse pour l’année
s’étant terminée le 31
mai 1995.

Prenant la parole
pour expliquer les faits
saillants et le bilan, le
directeur général Yves
Ritchie a présenté un
actif total de la Caisse
de Saint-Donat qui
s’établit, & la fin de
I’exercice 1994-1995,
a 41 320 312 §, soit
une augmentation de
4,3% par rapport a
I’année derniére.

Les préts aux parti-
culiers & des fins de
consommation ont

connu une hausse de
16,4% alors que les
dépots des 4 480
membres de la Caisse

ont augmenté de
6,8%.
Parlant des perspec-

tives, M. Ritchie a fait
remarquer que méme
si le climat économi-
que de Saint-Donat
semble avoir connu
une remontée avec un
été exceptionnel,
créant méme un effet
d’attirance touristique
supérieur a la norma-
le pour les Week-Ends
des Couleurs, il n’en-
trevoit pas une amélio-
ration sensible de la si-
tuation dans 1’année a
venir. “Les trois der-
niéres années dans
I’ensemble de ’éco-
nomie locale, régiona-
le et nationale n’ont
pas été brillantes, et
cela nous incitera sans
doute & nous asseoir
avec nos membres
pour trouver des solu-
tions individuelles.”
Mais au-dela de tou-
tes considérations,
Yves Ritchie s’en est
pris aux “peddlers”,

Le président du C.A. de la Caisse populaire
de Saint-Donat, Etienne Mousseau, s’entre-
tient ici avec le directeur général, Yves
Ritchie, sur le rapport annuel présenté aux

membres.

viennent enlever a nos
concitoyens des sour-
ces de revenus qui leur
reviennent de plein
droit. La majorité des

(Photo : Allitude)

membres présents ont
compris le message.
Du c6té bilan social,
la Caisse populaire a
analyseé durant le der-

ces colporteurs qui

Une association entre deux corps
policiers qui a porte fruits

PAR
ANNE LAFORTUNE

e rapport de I’évaluation du programme

de prét d’'un membre de la Gendarmerie

Royale du Canada (GRC) 4 la Stireté mu-
nicipale de Saint-Donat est positif si I’on se fie
aux dires du directeur de la police municipale
de Saint-Donat, Pierre Plante.

“Le gendarme Alain Charland, de la GRC, qui
a patrouillé le territoire donatien du ler juin au
31 aofit, s’est familiarisé avec les habitudes de
patrouilleur, raconte le directeur Plante. Les
deux corps policiers, soit municipal et fédéral,
se sont rapidement ajustés et tout s’est trés bien
déroulé.” M. Plante estime que cette associa-
tion a permis a la population de prendre cons-
cience que méme un petit corps de police tra-
vaille dans le méme but qu’un plus gros corps
de police et que la collaboration existe bel et
bien entre ces deux corps.

Le gendarme Charland n’a cependant pas

trouveé de tout repos le travail d’un policier dans
une petite localité. Cette citation, que 1’on re-
trouve dans le rapport, fait allusion aux diffi-
cultés auxquelles ont a faire face les policiers
dans de petits villages ol tous se connaissent.

Néanmoins, le gendarme aura bien fait son
travail de policier en distribuant au cours de 1’été
plus de 2 000 $ en constats d’infraction. Bref,
la venue du gendarme n’aura cofité a la Munici-
palité que 874,06 $, ce qui représente les frais
pour ses repas et son essence, le salaire de M.
Charland étant assuré par la GRC. “Un effectif
compétent 4 des colts dérisoires”, souligne M.
Plante.

A savoir si ce programme se répétera a Saint-
Donat, le directeur de la police municipale de
Saint-Donat a dit souhaiter qu’une telle initiati-
ve ait encore lieu, mais que c’est peu probable.
*“II est toutefois certain que d’autres municipa-
lités de Lanaudiére participent a ce programme
en 1996", conclut M. Plante. O}

nier exercice financier
27 demandes de dons
et commandites parmi
lesquelles 21 ont été
acceptées. Lensemble
des dons a totalisé 15
770 §. Par ailleurs,
dans son role de for-
mateur de la jeunesse
en apprentissage fi-
nancier, la Caisse
compte 112 éleves qui
possédent un compte 4
leur caisse scolaire et
ou ils ont accumulé
des économies qui at-

ractére économique.
M. Gilles Fortin est
d’ailleurs présent tous
les lundis, 4 1’hotel de
ville de Saint-Donat.
Vous pouvez le con-
tacter pour prendre
rendez-vous au (514)
889-8317.

Le Chemin Régim-
bald est compléte-

ment asphalté

Dans le cadre des
travaux d’infrastructu-
res Canada-Québec, la
municipalité de Saint-
Donat a bénéficié
d’une subvention quia
largement contribué a
la réalisation de ce
projet de pavage d’une
partie du chemin Ré-
gimbald. La derniére
section du chemin, qui
était en gravier; soit
sur une distance de 4,3
km, est maintenant as-

phaltée.

C’est une réalisa-
tion dont nous som-
mes fiers et qui sera
stirement d’une gran-
de utilité pour tous les
propriétaires riverains
et pour tous ceux qui
utilisent ce chemin.

Le maire

Yves Paquin
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-Objers décoravifs-

~-Cristal

-CD (musioue d’ambiance)

-ExTrairs naturels-

-Casserves -Objers de collecrion

749, rue Principale, St-Donar (voisin d’Ultramar)

(819) 424-1113

teignent 9 980 §.
Q ﬂg

=

Billet:

8,00%$ / enfant

12,00% / adulte

30,00$ / famille

(819) 424-2383

Fin de semaine: 424-2833

présente

“LE HOBBIT”

(le seigneur des agneaux)

Au Café Théatre Paul-Mathieu

Saint-Donat

Le Théatre SANS FIL

DIMANCHE 8 OCTOBRE A 14 HEURES
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'arrivée du telephone a Saint-Donat

v

Dernier de deux
articles.

ur la photo du

précédent arti-

cle, nous avons
vu que le central télé-
phonique était installé
dans une annexe de la
maison de Joseph Thi-
bault, dans la rue Prin-
cipale. Mais avant la
construction de cette
annexe, le central fut
d’abord installé dans
la maison méme de
Joseph Thibault. La
premiére année, 1’en-
treprise dessert 15
abonnés et progressi-
vement, le service
s’étend 3 Notre-
Dame-de-la-Merci et
4 Lantier. Les premié-
res téléphonistes sont
Ange-Emma Godon,
épouse de Joseph, et
leur fille Eva.

Plus tard, les autres
filles du couple, Lu-
cienne, Blandine et
Cécile prendront la re-
léve. En 1928, on re-
trouve dans le bottin
téléphonique 57 abon-

efiuis lenglomfis news y freristcns...

Aujourd’hui prenons le temps...

Résidences Funéraires

g.-gﬂ. cmcnier & g ils 3&.

La sécurité des
pré-arrangements

Les pré-arrangements sont un choix
logique car ils permettent de faire en
sorte que vos convictions soient
reconnues et respectées. Un choix
logique parce que vous prévoyez sans
hate et a téte reposée. Il permet éga-
lement d'éviter & vos proches des
décisions hatives qui, prises sous le
coup de I'émotion, entrainent trop
souvent des dépenses excessives et
bien rarement prévus au budget.

nés dont quatre a No-
tre-Dame-de-la-Mer-
ci, soit: la Maison de
Pension de Théodore
Crépeault, le curé
Eugeéne Mondor, Adé-
lard Prud’homme et la
Maison de Pension de
Maxime Rivest. En
tout, on compte cing
lignes privées et 11 li-
gnes de groupe.

Dring! Dring!

En résumé, voici
comment on achemi-
nait un appel. On ne
signalait pas le 424-
3720 pour obtenir di-
rectement une com-
munication. Deux
choix s’offraient, soit
que 1’on rejoigne une
personne par une ligne
privée ou par une ligne
de groupe. Pour les li-
gnes de groupe, on re-
trouvait dans le bottin
un numéro comme le
7-r-13 qui signifiait &
’opératrice de bran-
cher aucentral la ligne
7 et de faire sonner (r
= ring ou s = sonnez)
1 grand coup et 3 pe-
tits coups. Tous les
abonnés dont le numé-
ro commengait par 7,
entendaient la sonne-
rie, mais le nombre et
la longueur des coups
leur disait si 1’appel
leur était destiné ou

et

Les pré-arrangements sont une sage
précaution comme le testament.

Les pré-arrangements représentent
la sécurité parce que le cotit final des
services ne changera pas quel que
soit lé temps écoulé depuis la signa-
ture de l'entente. Votre capital sera
déposé a la Fiducie Desjardins pour
votre sécurité. Service de distinction
depuis trois générations.

36, RUE ST-BRUNO
STE-AGATHE-DES-MONTS
1 (819) 326-3322

UNE FAMILEE AU

SERVICE DES FAMILLES

La confiance que vous nous iémoignez depuis trois générations est

précieuse puisqu’elle a fait notre réputation.

Réjean, Jean-Francois et Michelle

non. En fasant le 7-r-
13, on rejoignait le
constable  Emile
Desrochers.

Pour les lignes pri-
vées, plus dispendieu-
ses, on n’avait qu’a
demander un chiffre,
par exemple le 16, et
on obtenait la commu-
nication directement
avec ’abonné. A cette
époque, le réseau télé-
phonique comptait
une ligne pour Mon-
tréal et une pour Sain-
te-Agathe-des-Monts.
Les appels devaient
passer par Sainte-Aga-
the-des-Monts avant
d’étre acheminés vers
d’autres villes.

Souvenirs de
téléphonistes

Voici une descrip-
tion de ’intérieur du
central téléphonique &
1’époque ot il est ameé-
nagé dans ’annexe de
la maison de Jos Thi-
bault. Dans la piéce
avant, on retrouve un
espace aménagé pour
recevoir les clients
ainsi qu’une cabine
téléphonique publique
branchée au central et
servant surtout pour
les “longues distan-
ces”. A I'arriére,ily a
le central proprement
dit, un poéle a bois,

Merci,

Mme Lucienne Thibault-Lauriault posée de-
vant son restaurant (aujourd’hui Variétés St-
Donat) dans la rue Principale, en mars 1945.

une petite cuisine et un
lit. Deux opératrices
se relaient pour offrir
le service 24 heures
sur 24 et dorment sur
place.

Avant de se coucher,
’opératrice prend bien
soin de fixer a son lit

une corde reli¢e a une
clé du central afin de
pouvoir répondre
promptement si le té-
léphone sonnait durant
la nuit. Mme Madelei-
ne Forget-Regimbald
se souvient d’un été,
vers 1944, ou durant

cette grosse saison les
gens devaient attendre
de trois a quatre heu-
res pour appeler i
Montréal. Elle devait
limiter les conversa-
tions & cinq minutes et
souvent, elle devait
rappeler les gens 4 la
maison, de 10 & 15
minutes avant, pour
savoir s’ils désiraient
toujours effectuer leur
appel. Une facture de
téléphone s’élevait ap-
proximativement &
2,10 $ par mois ex-
cluant les “longues
distances”. Une télé-
phoniste gagnait 50 $
par mois.

Succession a la
présidence

Aprés le décés de
Joseph Thibault en
1947, son gendre Ovi-
la Villeneuve devient
le second président de
la compagnie. En
1952, la fille de Jose-
ph, Lucienne, succéde
4 Ovila et devient
I’une des premiéres
femmes d’affaires 2
diriger une entreprise
d’envergure a Saint-
Donat. Elle demeure &
son poste jusqu’i la
vente de la compa-
gnie,

La fin d’'une époque
A la fin des années

1950, presque toutes
les familles donatien-
nes profitent du servi-
ce téléphonique. On
compte également de
plus en plus de villé-
giateurs désirant un
appareil a leur chalet.
La compagnie ne
pourra bient6t plus
servir correctement
ses quelque 500 abon-
nés, 4 moins d’inves-
tir des sommes consi-
dérables dans de nou-
veaux équipements.
Une grave décision
s’impose et elle sera
prise officiellement le
20 aofit 1960: on vend
I’entreprise 4 Bell Ca-
nada aprés 34 années
de loyaux services a la
communauté. Le cen-
tral restera en opéra-
tion durant trois ans
encore, jusqu’a l’auto-
matisation de 1’équi-
pement. Aussi verra-t-
on disparaitre progres-

sivement des maisons
le téléphone mural 4
magnéto avec sa ma-
nivelle. Le métier de
téléphoniste cesse
d’étre exercé a Saint-
Donat en 1963.

Pour leurs précieu-
ses informations, je
tiens 4 remercier: Ma-
deleine Forget-Regim-
bald, Hectorine Bilo-
deau, Louise Auger,
Noélla Lachapelle,
Mme Jacqueline Cha-
lifoux-Aubin ainsi que
Mme Lucienne Thi-
bault-Lauriault.

Appel a tous. Si des
gens de la région ont
conservé des objets ou
souvenirs de la Com-
pagnie de Téléphone
de Joseph Thibault, ex.
un ancien téléphone,
une facture, un ancien
bottin, etc. jaimerais
bien que vous commu-
niquiez avec moi au
(819) 424-3720.Q

Souper de
retrouvailles
de Ia Chambre

de commerce

0

Afin de mieux vous servir,

D

L’ETUDE DE Me NORMAND CAMPBELL
vous offre désormais les services suivants

R T T e B e T T e e S R e - S

AFFAIRES:

LEGAL:

déces;

Reglement de succession
Demande de certificat au directeur de I'état civil lors d’une naissance, lors d’un

AU QUOTIDIEN

» Aide a la rédaction,
dactylographie au laser,
¢ Présentation spéciale
e Fax (télécopieur)
e Photocopies au laser

e Lettres de tous genres et notariée; a titre d’exemple:
- Lettre attestant de I'identité d'une personne,

- Lettre de mise en demeure, - Curriculum vitae

Normand Campbell, notaire et conseiller juridique
338, rue Principale, C.P. 238, Saint-Donat, JOT 2C0, Tél.: (819) 424-2882

» Renseignements, aide dans I'élaboration d’un plan d’affaires, bilan pro-forma,
demande d’emprunt. _
* Obtenez en 72 heures vos numéros de T.P.S. et de T.V.Q. en méme temps
que vos documents vous constituant en compagnie.
* Préparation de vos déclarations annuelles a compter du 15 septembre.

ENTENTE PRELEMINAIRE A UN DIVORCE, PARTAGE A LA SUITE D’UN DIVORCE;
Requéte 2 la cour, 4 titre d’exemple: Requéte en adoption ou en changement de

nom; FORMULAIRES DE PROMESSES D’ACHAT ET DE VENTE;
weareMANDATS, TESTAMENTS ™ *****

sawer NOUVEAU...NOUVEAU....SERVICE DE TRADUCTION*******

epuis 1949,
D des hommes

et des fem-
mes ont contribué a
I’avancement  de
Saint-Donat par le
biais de la Chambre de
commerce locale. Du-
rant leur passage au
sein du conseil d’ad-
ministration, des liens
étroits se sont souvent
tissés au fil des dos-
siers, des succés ou
des difficultés. Mais
en fin de compte, le
quotidien finit souvent
par prendre le dussus,
et les rencontres s’es-
pacent de plus en plus.

Pourtant, les souve-
nirs sont encore gravés
dans la mémoire, et les
anciens regardent tra-
vailler la reléve en se
disant parfois que
“dans leur temps”,
¢’était bien différent”.

C’est pourquoi la
Chambre de commer-
ce de Saint-Donat a
décidé de rassembler
ceux qui ont fagonné
I’organisme a leur
image lors d’un sou-
per qui se tiendra le
samedi 21 octobre
prochain au Manoir
des Laurentides.

Une exposition de
photos montrant cer-
tains administrateurs,
présidents et membres
du personnel sera
montée pour 1’occa-
sion. La soirée débu-
tera par 1’accueil des
invités 4 18h30. Les
repas et les activités de
reconnaissance débu-
teront 4 19h45. On se
renseigne aupres de
Sylvie Villeneuve au
424-2833.0

S e
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L'heritage de Art 100 va
a la Maison Art Boreal

(J.L.) - En 1974,
Saint-Donat fétait son
100e anniversaire de
fondation et pour cet-
te occasion, plusieurs
résidents, permanents
et secondaires, avec le
concours de commer-
gants ont uni leurs ef-
forts pour metire sur

pied une exposition
d’art. Il en est résulté
une exposition de clas-
se mondiale qui a atti-
ré plusieurs milliers de
visiteurs. Les respon-
sables de cet événe-
ment avaient formé le
comité de Art 100
pour mener a bien cet

événement majeur.

A la suite de son
succes, Art 100 eutun
surplus financier. Le
comité pensa alors
qu’il serait bon de le
donner 4 Saint-Donat
comme contribution &
un centre d’art perma-
nent, mais ce veeu ne

se matérialisa pas et au
fil des ans, ce surplus
a grossi dans son

compte de banque.
Puis arriva le projet
Art Boréal. Plusieurs
membres du comité
original d’Art 100 ont
pensé qu’il s’agissait
13 de la réalisation de
leur réve pour Saint-
Donat, et c’est pour-
quoi ils passent le
flambeau a la Maison
Art Boréal qui a main-
tenant pignon sur rue.
a

Le président d’Art
Boréal, Jean-
Charles Aubin,
recevant avec fierté
un premier chéque

de 5000 §$d’un ||

héritage de plus de
6 000 § légué par
Art 100. Remettant
le chéque: Marcel
Cailloux, président
d’Art 100, et Cécile
Lacoste quli s’était
occupée de I’exposi-
tion du centenaire
de Saint-Donat il y
a2l ans.

Le Jardin du Cadeau a Saint-Donat:
frais, different et original

Gala du merite de
I'entreprise jeunesse
et de la nouvelle
entreprise
en Matawinie

a Corporation de développement économique de la Ma-

E tawinie (CDE) organise en novembre prochain un grand

gala devant souligner les efforts et le dynamisme des

jeunes gens en affaires et des nouveaux entrepreneurs de la
grande région.

Un jury indépendant de la CDE aura pour tiche de désigner
trois finalistes et un gagnant dans chacune des cing catégories
retenues. Celles-ci sont ; 1) entreprise du secteur primaire (mine,
forét, agriculture, etc.); 2) entreprise du secteur secondaire
(transformation, fabrication, etc.); 3) entreprise du secteur ter-
tiaire (service, commerce, tourisme); 4) développement d’en-
treprise; 5) nouvelle entreprise de ’année.

Les trois premiéres catégories s’adressent exclusivement 2
des entrepreneurs ayant entre 18 et 35 ans lors de démarrage de
Pentreprise. Cette derniére doit avoir au moins six mois et au
plus trois ans d’existence au 30 aofit 1995.

La quatriéme catégorie s’adresse aussi exclusivement & des
entrepreneurs ayant entre 18 et 35 ans lors du démarrage. Len-
treprise doit avoir au moins deux ans et au plus 10 ans d’exis-
tence au 30 aoht 1995 et doit avoir eu un rythme de développe-
ment supérieur.

La catégorie no 5 s’adresse & toutes les entreprises (sans dis-
crimination d’age) ayant au moins six mois et au plus trois ans
d’existence au 30 aofit 1995. Cette catégorie vise a souligner
I’initiative, la créativité et I’innovation des entrepreneurs dela
Matawinie. Les entreprises a but lucratif et les organismes so-
cio-économiques sont invités & y poser leur candidature.

La période de mise en candidature se termine le 22 octobre
1995. On peut se procurer les documents relatifs a la mise en
candidature en téléphonant au 514-889-8317. U

Une nouvelle boutique vient de voir le jour
a Saint-Donat. Différente, originale et
surtout trés attrayante, Le Jardin du
Cadeau est située dans le petit complexe de
Boni-Soir, & Saint-Donat. Le propriétaire,
Michel Brazeau, que 1’on apergoit sur la
photo, en est trés fier et ajoute que les prix,
trés compétitifs avec ceux des grands
centres, tiennent compte de tous les bud-
gets. On peut trouver au Jardin du Cadeau
de I’artisanat, des pitces de collection, des
fleurs séchées, des parapluies originaux, du
cristal, des extraits naturels, bref de tout
pour tous les golits.

(Photo : Altitucle)

C?q' RTISANAT-

-Objers décorarifs-
-Exvrairs natunrels-

__.M_—

-Crisval
-CD (musioue d’ambiance) :
.Cassertes -Objers de collecrion ||

749, rue Principale, St-Donar (voisin d’UlTramar)

(819) 4241113

NOS MILLEFEUILLES DONNENT DE LA GOULEUR. ..

. A VOTRE AUTOMNE!

Cet automne, la Boulangerie Saint-Donat,
en plus de s'occuper comme & l'accoutu-
mée du bonheur de vos papilles, a décidé
de songer au plaisir de vos pupilles!

La Boulangerie Saint-Donat est fiere de
s'associer aux Week-Ends des Couleurs
et de contribuer a colorer votre automne.

Bons Week-Ends des Couleurs !

413 rue Brimicipales Saint-Donalt

BOULANGERIE

ST~DONAT

La mie... du village! .

Téléphone (8.1.9.)..,4.24 228
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De la grande Marjo a Saint-Donat

PAR
ANNIE LAFORTUNE

a belle bohé-
mienne étaiten
ville le 16 sep-
tembre dernier, ame-
nant avec elle un par-
fum délectable qui
planait depuis déja
quelque temps sur la
région donatienne.
Ceux qui n’avaient
jamais vu la tendre
rockeuse Marjo ont
enfin eu la chance de

voir et d’entendre
“live” celle qui a offi-
ciellement ouvert les
Week-Ends des Cou-
leurs de Saint-Donat.
Excellente fagon d’at-
tirer beaucoup de
monde dans la région
puisque la charmante
et trés sympathique
Marjo, qui comptera
20 ans de carriére en
décembre prochain, ne
cesse de séduire, 1a ol
elle va, des milliers de
personnes qui s’entas-

Z

e

EPARGNE e
PLACEMENT

ins Saint-Donat

¢ Caisse populaire
(,§ Desja
de Montcalm

sent, 4 chaque occa-
sion, dans une salle
pleine a craquer et qui
déborde d’énergie.
Etle Centre Civique
Paul-Mathieu n’a pas
fait exception ce soir-
la. Les 800 places de
la salle ont trouvé pre-
neurs mais, dans la
deuxiéme partie du
spectacle, plusieurs
propriétaires de billets
ont préféré délaisser
leur chaisse pour se
diriger vers I’avant-

2.
J@l CHOISI
L'EPARGNE
RACHETABLE
DESJARDINS

U COMPTANT ou

plus t6t en aprés-midi,

scéne et danser au
rythme de Bohémien-
ne, Provoquante et de
nombreuses autres
“tounes™ que tous,
presque au grand com-
plet, chantaient sans
oublier un seul mot,
une seule syllabe.
C’est ce que Marjo at-
tendait et désirait voir
son monde pres d’el-
le, se défouler en dan-
sant et non, comme
elle me 1’avait raconté

“assis ben droit sur des
chaises sans bouger. Je
travaille pour aller les
chercher, pis quand ils
réagissent, j’suis heu-
reuse.”

On ne reste pas de
glace devant toute
’énergie que déploie
Marjo. A la fin, la sal-
le tremblait encore
d’acclamations pour la
rockeuse et ses musi-
ciens. Trois fois, ils
sont revenus, trois fois
en rappel aprés deux

qu'elle a eu la chance de rencontrer personnellement quelques heu-

res avant le spectacle. On les apercoit en com-
pagnie de la grande responsable des loisirs
culturels de Saint-Donat, Louise Beaudry (2
gauche).

bonnes heures de

VOUS ETES LIBRE D'ENCAISSER
VOS EPARGNES EN TOUT TEMPS

L'EPARGNE RACHETABLE DESJARDINS*
est un produit d'épargne souple et effi-
cace qui vous offre le double avantage
de faire fructifier votre argent tout en
conservant le privilége d'encaisser vos
épargnes au moment ol vous en avez
besoin.

CHOISISSEZ LE MODE D'ACCES
QUI VOUS CONVIENT

« Achat au comptant: minimum de
1000 §.

« Achat par versements périodiques
hebdomadaires, aux deux semaines
ou mensuels, a votre choix, qui se font
automatiquement dans votre compte
d'épargne rachetable Desjardins. Votre
objectif minimal d'épargne pour un an
doit étre de 1000 §.

AUTRES CARACTERISTIQUES
AVANTAGEUSES

= Taux d'intérét trés concurrentiel fixe et
garanti pour un an.

« Les sommes sont encaissables en tout
temps.

Pour tout autre détail concernant le
taux d'intérét, les modalités de rachat,
de versement ou de renouvellement,
consultez votre conseiller & votre caisse
Desjardins.

La caisse populaire
Desjardins

470, Principale, C.P. 220, Saint-Donat

Tél.: (819) 424-2563 Télécopieur: (819) 424-1443

spectacle. Le public en
aurait stirement voulu
davantage, désirant
prolonger le plus long-
temps possible 1’état
d’ame dans lequel on
se trouve quand on as-
siste & un show de qua-
lité de Marjo. Mais
pour plusieurs, cet état
se sera prolongé une

bonne partie de la nuit,
en se ressassant des
bribes de dirrérentes
chansons qui réson-
naient encore dans
leur téte. Non, on ne
peut vraiment pas res-
ter indifférent, parce
que c’est a de la gran-
de Marjo qu’on a en-
core eu droit ce soir-
1a.Q

RALLYE DES COULEURS 2 ctnimion

Dimanche, 8 octobre

LE rallye officiel des

Sous la présidence d'’honneur de
André «Toto» Gingras

2 500 $ en prix!

Frais d’inscription : 20 $ (souper inclus)

Info-Biblio: un

service gratuit
qui trouve

réponses aux
questions

PAR
ANNIE LAFORTUNE

epuis le 18 septembre, on peut compo-
D ser le 1-800-668-7733, poser des ques-

tions sur des sujets variés et recevoir des
réponses intelligentes! Ce nouveau service gra-
tuit est offert par le Centre régional de services
aux bibliothéques publiques des Laurentides.
Info-Biblio se veut un service de t¢léréférence
auquel les adolescents et les adultes des muni-
cipalités affiliées ont acces du lundi au jeudi,
de 13h30 a 20h30.

Info-Biblio est considéré supérieur au servi-
ce de référence de la majorité des bibliothéques
urbaines, qu’elles soient scolaires ou munici-
pales. La collection de référence inclut de nom-
breux almanachs, dictionnaires et encyclopé-
dies. Elle posséde aussi une multitude de dis-
ques compacts, et a de plus acheté des accés
aux grandes banques de données du Québec et
de I’Amérique du Nord.

Info-Biblio répond aux questions d’informa-
tion générale. Par exemple, vous vous deman-
dez bien quelle est la valeur de revente de votre
Honda 1987, ou encore quelle serait la meilleu-
re pompe thermique pour votre maison. Ques-
tion géographique, on vous renseignera. Vous
comptez voyager? Qu’a cela ne tienne. Vous
devriez obtenir des renseignements concernant
le pays que vous visiterez. Bref, que vous ayez
des questions sur le jardinage, I’histoire, la géo-
graphie, le gouvernement, la biographie, 1’agri-
culture, la consommation ou le commerce, Info-
Biblio devrait vous éclairer. O

SATNT-DONAT

Inscription : Bar Le Montagnard de 10h00 & 11 h 30.
Départ a 13 h 00 du Bar Le Montagnard.

Info: (819) 424-2075 ou (819) 424-2833

montreal

-~ journal -
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PAR
ANNIE LAFORTUNE

| semble que les
I bibliothéques pu-

bliques affiliées
au Regroupement des
centres régionaux de
s ervices
(R.C.R.S.B.P) auront
acces a I’autoroute de
I’information d’ici
quelques années.

D’abord, le gouver-
nement du Québec a
fait connaitre son in-
tention de se servir
des bibliothéques pu-

e =

bliques locales pour
garantir 4 tous les ci-
toyens un acces direct
a Internet. Plus prés de
nous, dans le secteur
des Laurentides, il en
est de plus en plus
question. “Les biblio-
théques affiliées au
réseau Biblio-Lauren-
tides seront parmi les
premiéres au Québec
a pouvoir faire profi-
ter la population des
nouveaux horizons

On apergoit de gauche 4 droite: Marcel Bouchard, directeur général
de Biblio-Laurentides; Danielle Oligny, administrateur adjoint;
Christiane Cété, bibliothécaire professionnelle au service interne;
Claire E. Dufresne, responsable du service externe; Rachel Coutu,
administrateur aux Centres Régionaux de Services (CRS), et Ber-
nard Gonthier, président du conseil d’administration du CRS.

{Photo ; Allitude)

qu’offrent les nouvel-
les technologies, ain-
si que des économies
réalisées en fonction-
nant en coopérative
plutdt qu’isolément,
via Internet”, men-

tionne le président du
conseil d’administra-
tion du Centre régio-
nal de Services aux bi-
bliothéques publiques
des Laurentides, M.
Bernard Gonthier. Et

selon le directeur gé-
néral de Biblio-Lau-
rentides, M. Marcel
Bouchard, la plupart
des bibliothéques pu-
bliques affiliées (on
en compte 66 sur le

Mieux connaitre les grossistes
et les agents de voyage

e Centre d’affaires touristiques invite les per-
sonnes intéressées 4 mieux connaitre le ré-
seau de distribution touristique & un atelier
qui se tiendra le mercredi 18 octobre, 2 19h00, au

nu du milieu de la vente des produits touristiques,
professeur et consultant en tourisme, parlera des op-
portunités de vente aupres des grossistes et des agen-
ces de voyage ainsi que leurs attentes envers les en-

treprises touristiques et les tendances du marché.

Centre d’affaires touristiques, 578 A, rue Princi-
Nombre de places limité. On réserve au 424-3881.

pale, 4 Saint-Donat. M. Jacques Leclerc, bien con-

Une portraitiste s'est
installee rue Principale

Martine Larose ouvrait
dernit¢rement son commerce
de photo dans la rue Princi-

pale, 4 Saint-Donat. Elle y
exploite des activités de vente
de films et appareils mais est,

avant tout, portraitiste. Un
portrait qui en attirera bien
un autre, ne trouvez-vous pas!
(Photo : Altitide)

MARTINE LAROSE, PHOTOGRAPHE

503, rue Principale, St-Donat,
424-1164

OFFRE SPECIALE D’OUVERTURE

Cet automne, faifes~vous plaisir

x

Offrez-vous une photographie familiale dans un décor enchanteur.

Vous choisissez |'endroit |

Prix régulier de 75,008, Rabais de 25,00 avec ce coupon.
Valide du 1 octobre au 31 octobre 1995,

chard ajoute que “le
but principal de ce re-
nouveau est de suivre
la technologie en gar-
dant les bibliothéques
a la fine pointe et en
leur faisant jouer leur
vrai role. Les biblio-

$, et le gouvernement
du Québec serait,
quant 3 lui, prét 3 y
investir 50% du mon-
tant global. La compa-
gnie de téléphone Bell
y jouera également un
role puisqu’elle de-

gions éloignées. En ce
qui a trait 3 I’investis-
sement local d’une
municipalité, on I’es-
time & plus ou moins
15 000 $. Pour le cen-
tre régional, on parle
d’un investissement

pendant laquelle on
présentera les princi-
paux aspects du pro-
jet que le réseau Bi-
blio-Laurentides en-
tend proposer a ses
parienaires munici-
paux. O

DES CONSEILLERS AU SERVICE DE LA PME

CENTRACCES PME est un nouveau service qui concentre les efforts des

équipes gouvernementales canadiennes oeuvrant partout au pays
et a I'échelle internationale pour en faire bénéficier la PME de I'ensemble

des régions du Québec. Nos conseillers mettent a la portée des entrepreneurs
un service ciblé sur le développement des marchés, 1'innovation

technologique et le développement de l'entrepreneurship. Les PME du Québec

peuvent ainsi bénéficier d'un meilleur acces a de I'information,

a des réseaux d'affaires et a du soutien financier complémentaire.

ACCES A DE L'INFORMATION

CENTRACCES PME met a votre portée des données sur

les marchés publics et internationaux, la recherche,

™ les techno]ogles et le design. Nos conseillers vous aident,
entre autres, a identifier des occasions d'affaires ou a participer
a des colloques, des séminaires, des ateliers et des sessions

de formation a l'exportation.

P
o

ACCES A DES RESEAUX D'AFFAIRES

Nos conseillers CENTRACCES PME vous mettent en contact .
avec des ressources importantes pour vous, notamment avec _#*
I'impressionnante équipe des 400 délégués commerciaux en <
poste aux quatre coins du monde. Mettant a profit de multiples
réseaux sectoriels et internationaux, ils identifient également
les foires et missions auxquelles vous auriez avantage a participer.
Ils vous mettent en liaison avec des personnes clés de centres
de recherche ou d'associations sectorielles afin de susciter
des occasions d'alliances stratégiques et de partenariats.

ACCES A DU SOUTIEN FINANCIER

Grace a nos conseillers et a leur connaissance des différents
programmes fédéraux, CENTRACCES PME met aussi

W 3 votre disposition un soutien financier complémentaire,

o “ particuliérement en innovation et en developptmtnl

de marchés. Ainsi nous pouvons contribuer, a titre d'exemple,

a votre participation a des expositions et foires a I'étranger

ou a la réalisation d'études ou a l'identification de technologies.

Pour plus d'information, veuillez communiquer avec un conseiller
du Bureau fédéral de développement régional (Québec) de votre region.
Estrie

Mauricie » Bois-Francs Saguenay + Lac-Saint-Jean

Québec = Chaudiére

1-800-567-8637

Appalaches (Drummaondville) (418) 668-3084 {819) 564-5904
(418) 648-4826 (819) 478-4664 1-800-463-9808 1-800-567-6084
1-800-463-5204 1-800-567-1418

Abitibi = Bas-Saint-Laurent » Gaspésie » Cote-Nord Laval = Laurentides »

Témiscamingue fles-de-la-Madeleine (418) 968-3426 Lanaudiére
(819) 825-5260 (418) 722-3282 1-800-463-1707 (514) 973-6844
1-800-567-6451 1-800-463-9073 1-800-430-6844

Mauricie * Bois-Francs Montérégie Montréal Nord-du-Québec Outaouais
(Trois-Rivieres) (514) 928-4088 (514) 283-2500 {514) 283-5174 (819) 994-7442
(819) 371-5182 1-800-284-0335 1-800-561-0633 1-B00-561-4353
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